PLAN FORMATIVO

GESTIONANDO Y FORMALIZANDO MI EMPRENDIMIENTO

I P

SECTOR ACTIVIDADES PROFESIONALES, CIENTIFICAS Y TECNICAS
SUB SECTOR GESTION Y ADMINISTRACION DE EMPRESAS

AREA ADMINISTRACION

SUB AREA GESTION Y ADMINISTRACION

ESPECIALIDAD

GESTION DE EMPRENDIMIENTO

PERFILES ASOCIADOS

SIN PERFIL DE CHILEVALORA ASOCIADO

NIVEL CUALIFICACION

NIVEL 2

MODALIDAD
PRESENCIAL / NO
PRESENCIAL (ONLINE)

E-LEARNING, TODOS LOS MODULOS SON ADAPTABLES A MODALIDAD ONLINE.

DESCRIPCION DE LA
OCUPACION Y CAMPO

ESTE CURSO ESTA DIRIGIDO A PERSONAS QUE TENGAN UN EMPRENDIMIENTO EN MARCHA, EN CUALQUIER RUBRO Y EN
CUALQUIER NIVEL DE DESARROLLO Y REQUIERAN ADQUIRIR HERRAMIENTAS Y CONOCIMIENTOS PARA AUMENTAR SUS VENTAS,
FORMALIZAR SU NEGOCIO Y GESTIONARLO DE FORMA DE OBTENER MEJORES RESULTADOS. AL FINALIZAR EL CURSO USTED

LABORAL ASOCIADO | TENDRA LAS HERRAMIENTAS PARA INICIAR EL PROCESO DE FORMALIZAR SU NEGOCIO, DESARROLLAR ACTIVIDADES PARA
AUMENTAR LAS VENTAS Y CONOCERA CONCEPTOS CLAVE DE ADMINISTRACION Y GESTION DEL NEGOCIO.

VERSION N° 2

N° RESOLUCION 3912

FECHA DE

RESOLUCION 10-12-2021

REQUISITOS OTEC

SIN REQUISITOS ESPECIALES

INSTRUMENTO

SIN INSTRUMENTO HABILITANTE




HABILITANTE
PARTICIPANTE

REQUISITOS DE
INGRESO AL PLAN
FORMATIVO

EDUCACION BASICA COMPLETA, PREFERENTEMENTE; NIVEL DE MANEJO COMPUTACIONAL BASICO (O NIVEL USUARIO),
PREFERENTEMENTE.

COMPETENCIA DEL
PLAN FORMATIVO

CONSTRUIR UN PLAN DE EMPRENDIMIENTO PARA LA GESTION DE UN NEGOCIO SOSTENIBLE, FORTALECIENDO HABILIDADES
PERSONALES, COMERCIALES Y DE ADMINISTRACION, PARA LA FORMALIZACION Y CRECIMIENTO DEL NEGOCIO.
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NUMERO DE MODULOS NOMBRE DEL MODULO HORAS DE DURACION
Médulo N°1 ESTOY EMPRENDIENDO 18,00
Médulo N°2 DISENANDO Y VALIDANDO MI EMPRENDIMIENTO 27,00
Médulo N°3 FORMALIZANDO MI EMPRENDIMIENTO 11,00
Médulo N°4 GESTIONANDO MI EMPRENDIMIENTO 20,00
Médulo N°5 MI EMPRENDIMIENTO CRECE 24,00
TOTAL DE HORAS 100,00

sence)
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MODULO FORMATIVO N° 1

Nombre ESTOY EMPRENDIENDO
N° de horas asociadas al médulo 18,00
Cédigo Médulo MAQ03098

Perfil ChileValora asociado al médulo

SIN PERFIL CHILEVALORA ASOCIADO.

UCL(s) ChileValora relacionada(s)

SIN UCL ASOCIADA.

Requisitos de ingreso

EDUCACION BASICA COMPLETA, PREFERENTEMENTE; NIVEL DE MANEJO COMPUTACIONAL BASICO (O

NIVEL USUARIO), PREFERENTEMENTE.

Competencia del médulo

DISENAR UNA RUTA DE TRABAJO, DE ACUERDO CON SUS MOTIVACIONES, HABILIDADES PERSONALES
Y LOS ELEMENTOS CLAVE DE UN NEGOCIO, DE ACUERDO AL MODELO CANVAS .

Modalidad

Sin Informacién

Nivel Cualificacién

Nivel 2

Adaptabilidad a modalidad no presencial

ESTE MODULO PUEDE SER ADAPTADO POR EL EJECUTOR PARA DESARROLLO ONLINE.

APRENDIZAJES ESPERADOS

CRITERIOS DE EVALUACION

CONTENIDOS

1. RECONOCER EL PROCESO PARA APRENDER
CONSIDERANDO SUS MOTIVACIONES Y
CREENCIAS LIMITANTES, PARA EL
EMPRENDIMIENTO.

1.1 RECONOCE SUS MOTIVACIONES Y CREENCIAS
LIMITANTES PARA EMPRENDER A PARTIR DE LA
OBSERVACION DE SUS JUICIOS Y AFIRMACIONES.
1.2 RECONOCE EL PROCESO DE APRENDER A
APRENDER Y DE VISION DE APRENDIZAJE PARA EL
DESARROLLO DE SU EMPRENDIMIENTO.

1. EMPRENDER EN CHILE Y EL PROCESO DE
APRENDER A APRENDER: CONCEPTO DE
EMPRENDIMIENTO: (QUE ES EMPRENDER?,
MOTIVACIONES PARA EMPRENDER,
EMPRENDIMIENTO EN CHILE. EL EMPRENDEDOR
COMO OBSERVADOR: EMOCIONES, CUERPO,
LENGUAJE, JUICIOS, CREENCIAS LIMITANTES,
QUIEBRES, OPORTUNIDAD, TRANSFORMAR
QUIEBRES EN OPORTUNIDADES. APRENDER A
APRENDER: EL CAMINO DEL APRENDIZAJE DE
FREDY KOFMAN , VISION PERSONAL DE
APRENDIZAJE, CONSCIENCIA DE BRECHA
RESPECTO DE LA VISION, DECLARARSE
INCOMPETENTE, COMPROMETERSE CON EL
APRENDIZAJE, CONCEPTOS DE INCONSCIENCIA,
CONCIENCIA, COMPETENCIA E INCOMPETENCIA,
CONCEPTOS DE CIEGO COGNITIVO, IGNORANTE,
PRINCIPIANTE Y EXPERTO, ENEMIGOS DEL
APRENDIZAJE.

2. APLICAR LOS ELEMENTOS CLAVES DE UN
EMPRENDIMIENTO, PARA LA CONSTRUCCION DE
SU MODELO DE NEGOCIOS.

2.1 IDENTIFICA LOS NUEVE BLOQUES DEL CANVAS
PARA LA DESCRIPCION DE UN MODELO DE
NEGOCIOS.

2.2 DESCRIBE SU EMPRENDIMIENTO MEDIANTE LA

2. MODELO DE NEGOCIOS CANVAS: MODELO DE
NEGOCIOS CANVAS: CONCEPTO DE MODELO DE
NEGOCIO, DIFERENCIAS CON PLAN DE NEGOCIOS.
SEGMENTOS DE CLIENTES, RELACION CON
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METODOLOGIA DE MODELO DE NEGOCIO CANVAS.

CLIENTES, CANALES DE COMUNICACION Y
DISTRIBUCION, PROPUESTA DE VALOR,
RECURSOS CLAVE, ACTIVIDADES CLAVE, SOCIOS
CLAVE, ESTRUCTURA DE INGRESOS,
ESTRUCTURA DE COSTOS.

3. DISENAR SU RUTA PARA EL EMPRENDIMIENTO,
A PARTIR DE CARACTERISTICAS Y HABILIDADES
PERSONALES Y ASPECTOS CLAVE DE SU
NEGOCIO.

3.1 IDENTIFICA QUE HABILIDADES
EMPRENDEDORAS SON MAS AFINES AL
EMPRENDIMIENTO DE ACUERDO A LAS
HABILIDADES EMPRENDEDORAS DE MCCLELLAND.
3.2 DESCRIBE SU EMPRENDIMIENTO UTILIZANDO
LA HERRAMIENTA CANVAS

3.3 DEFINE SU RUTA PERSONAL PARA
DESARROLLAR SU EMPRENDIMIENTO EN BASE A
SU REALIDAD Y A LA RUTA DEL EMPRENDEDOR
DEFINIDA EN EL PROGRAMA.

3. HABILIDADES EMPRENDEDORAS Y RUTA DEL
EMPRENDEDOR: HABILIDADES EMPRENDEDORAS
DE MCCLELLAND : SER PERSISTENTE, BUSCAR
OPORTUNIDADES E INICIATIVA, TOMAR RIESGOS
CALCULADOS, EXIGIR EFICIENCIA Y CALIDAD,
CUMPLIR SUS COMPROMISOS, PLANIFICAR
SISTEMATICAMENTE, BUSCAR INFORMACION,
FIJAR METAS, SER PERSUASIVO Y CONSTRUIR
REDES DE APOYO, AUTOCONFIANZA E
INDEPENDENCIA. RUTA DEL EMPRENDEDOR: IDEA
DE NEGOCIO, VALIDACION, FORMALIZACION,
GESTION Y CRECIMIENTO. INVERSION PARA
DESARROLLO. CAMINO DEL HEROE.

PERFIL DEL FACILITADOR

Opcion 1

Opcion 2

Opcion 3

FORMACION ACADEMICA COMO PROFESIONAL DE
LAS AREAS DE ADMINISTRACION, INGENIERIA,
ECONOMIA O CIENCIAS SOCIALES, CON TITULO.

EXPERIENCIA LABORAL DE AL MENOS DOS ANOS
EN CARGOS RELACIONADOS AL FOMENTO
PRODUCTIVO Y/ EMPRENDIMIENTO EN
INSTITUCIONES PUBLICAS O PRIVADAS O
EXPERIENCIA COMO EMPRESARIO/A.

EXPERIENCIA COMO FACILITADOR/A DE
CAPACITACION PARA PERSONAS ADULTAS, DE
MINIMO 250 HORAS CRONOLOGICAS,
DEMOSTRABLE.

FORMACION ACADEMICA COMO TECNICO DE
NIVEL SUPERIOR DEL AREA DE LA INGENIERIA,
ADMINISTRACION, CIENCIAS SOCIALES O
EDUCACION, CON TiTULO.

EXPERIENCIA LABORAL DE AL MENOS DOS ANOS
EN CARGOS RELACIONADOS AL FOMENTO
PRODUCTIVO Y/ EMPRENDIMIENTO EN
INSTITUCIONES PUBLICAS O PRIVADAS O
EXPERIENCIA COMO EMPRESARIO/A.

EXPERIENCIA COMO FACILITADOR/A DE
CAPACITACION PARA PERSONAS ADULTAS, DE
MINIMO 250 HORAS CRONOLOGICAS,
DEMOSTRABLE.

EXPERIENCIA LABORAL DE AL MENOS TRES ANOS
EN CARGOS RELACIONADOS AL FOMENTO
PRODUCTIVO Y/ EMPRENDIMIENTO EN
INSTITUCIONES PUBLICAS O PRIVADAS O
EXPERIENCIA COMO EMPRESARIO/A.

EXPERIENCIA COMO FACILITADOR/A DE
CAPACITACION PARA PERSONAS ADULTAS, DE
MINIMO 250 HORAS CRONOLOGICAS,
DEMOSTRABLE.

RECURSOS M

ATERIALES PARA LA IMPLEMENTACION DEL MODULO FORMATIVO

Infraestructura

Equipos y herramientas

Materiales e insumos

SALA DE CLASES QUE CUENTE AL MENOS CON 1,5
M2 POR PARTICIPANTE, IMPLEMENTADA CON:
PUESTOS DE TRABAJO INDIVIDUALES QUE

NOTEBOOK O PC PARA FACILITADOR.

PROYECTOR MULTIMEDIA.

SET DE ARTICULOS DE ESCRITORIO POR
PARTICIPANTE (LAPIZ PASTA, LAPIZ GRAFITO,
GOMA DE BORRAR, CUADERNO O CROQUERA,

sence)
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CONSIDERE MESA Y SILLA O SILLA
UNIVERSITARIA; ESCRITORIO Y SILLA PARA EL
FACILITADOR; CONEXIONES PARA UTILIZAR
MEDIOS DIDACTICOS TALES COMO DATA Y SALIDA
A INTERNET; SISTEMA DE VENTILACION
ADECUADA.

SERVICIOS HIGIENICOS SEPARADOS PARA
HOMBRES Y MUJERES CON CAPACIDAD
SUFICIENTE PARA EL VOLUMEN QUE SE ATIENDE
EN FORMA SIMULTANEA.

PARA ACTIVIDADES E-LEARNING DEBE CONTAR
CON PLATAFORMA LMS IMPLEMENTADA Y ACCESO
A SISTEMA DE VIDEO LLAMADA PARA SESIONES
SINCRONICAS, QUE ASEGUREN EL CONTACTO Y
LA CONECTIVIDAD DE PARTICIPANTES.

TELON.
PIZARRON.

FILMADORA O CAMARA FOTOGRAFICA (EN
CELULAR) PARA REGISTRAR EVIDENCIAS DE
ACTIVIDADES REALIZADAS POR LOS
PARTICIPANTES.

PARA ACTIVIDADES E-LEARNING DEBE CONTAR
CON HOSTING QUE CUMPLA CON LA SEGURIDAD Y
OPERATIVIDAD REQUERIDA PARA EL NORMAL
FUNCIONAMIENTO Y PLATAFORMA LMS Y
SOFTWARE DE VIDEO LLAMADA.

ARCHIVADOR O CARPETA).

PLUMONES PARA PIZARRON.

LIBRO DE CLASES.

PAUTAS DE EVALUACION POR ACTIVIDAD.
MANUAL DEL PARTICIPANTE QUE CONTEMPLE
TODOS LOS CONTENIDOS ESPECIFICADOS PARA
ESTE MODULO.

PARA ACTIVIDADES E-LEARNING EL MATERIAL

DEBE ESTAR DISPUESTO EN LA PLATAFORMA LMS
PARA USO DE PARTICIPANTES.
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MODULO FORMATIVO N° 2

Nombre DISENANDO Y VALIDANDO MI EMPRENDIMIENTO
N° de horas asociadas al médulo 27,00
Cédigo Médulo MAQ03099

Perfil ChileValora asociado al médulo

SIN PERFIL CHILEVALORA ASOCIADO.

UCL(s) ChileValora relacionada(s)

SIN UCL ASOCIADA.

Requisitos de ingreso

EDUCACION BASICA COMPLETA, PREFERENTEMENTE; NIVEL DE MANEJO COMPUTACIONAL BASICO (O
NIVEL USUARIO), PREFERENTEMENTE.

Competencia del médulo

CONSTRUIR UNA ESTRATEGIA DE VENTAS Y MARKETING, CONSIDERANDO SU PROPUESTA DE VALOR,
SUS CLIENTES Y HERRAMIENTAS TECNOLOGICAS DE APOYO PARA PROPICIAR EL AUMENTO DE LAS

VENTAS DE SU EMPRENDIMIENTO.

Modalidad

Sin Informacién

Nivel Cualificacién

Nivel 2

Adaptabilidad a modalidad no presencial

ESTE MODULO PUEDE SER ADAPTADO POR EL EJECUTOR PARA DESARROLLO ONLINE.

APRENDIZAJES ESPERADOS

CRITERIOS DE EVALUACION

CONTENIDOS

1. ELABORAR UNA PROPUESTA DE VALOR, EN
COHERENCIA CON LAS NECESIDADES, DESEOS E
INQUIETUDES DE SUS CLIENTES.

1.1 IDENTIFICA LOS SEGMENTOS DE CLIENTE Y
SUS NECESIDADES E INTERESES, DE ACUERDO
CON SU EMPRENDIMIENTO.

1.2 IDENTIFICA EL CONCEPTO DE PROPUESTA DE
VALOR Y EL PROCESO DE VALIDACION EN
COHERENCIA CON LAS NECESIDADES E
INTERESES DE SUS CLIENTES.

1.3 DISENA UNA PROPUESTA DE VALOR
COHERENTE CON LAS NECESIDADES E
INTERESES DE SUS CLIENTES.

1. SEGMENTOS DE CLIENTES Y PROPUESTA DE
VALOR: IDENTIFICACION DE SEGMENTOS DE
CLIENTES: CONCEPTO DE CLIENTE,
SEGMENTACION, MAPA DE EMPATIA, MAPA DE
CLIENTES. DISENO DE PROPUESTA DE VALOR;:
CONCEPTO DE VALOR, MAPA DE VALOR,
PRODUCTO AMPLIADO, CREADORES DE VALOR.
ENCAJE MAPA DE CLIENTE-MAPA DE VALOR.
VALIDACION DE IDEA DE NEGOCIOS: IDEA BASICA
DE LEAN STARTUP , DEFINICION DE HIPOTESIS DE
NEGOCIOS, VALIDACION DE HIPOTESIS DE
NEGOCIOS, EXPERIMENTOS DE VALIDACION.

2. DISENAR UNA ESTRATEGIA DE VENTA Y
MARKETING, CONSIDERANDO LOS CANALES DE
COMUNICACION Y DISTRIBUCION ASOCIADOS A
SUS CLIENTES.

2.1 ESTABLECE UN PROCESO DE VENTA PARA SU
EMPRENDIMIENTO EN COHERENCIA CON SU
PROPUESTA DE VALOR Y LOS SEGMENTOS DE
CLIENTES IDENTIFICADOS.

2.2 ELABORA UN PLAN DE MARKETING PARA SU
EMPRENDIMIENTO QUE CONSIDERA LA CONEXION
ENTRE SU PROPUESTA DE VALOR Y LOS
SEGMENTOS DE CLIENTES IDENTIFICADOS.

2.3 APLICA DISTINTOS CANALES DE VENTA
DIGITALES Y NO DIGITALES PARA LA DIFUSION Y

2. ESTRATEGIA DE MARKETING PARA EL
EMPRENDIMIENTO

ELEMENTOS DE MARKETING: ARQUETIPO DE
CLIENTES, CONCEPTO DE MARCA, 4'PS DEL
MARKETING, EMBUDO DE VENTAS. CANALES DE
DIFUSION.

MARKETING DIGITAL: CANALES DIGITALES, REDES
SOCIALES, PLATAFORMAS DE VENTA, CONCEPTOS
BASICOS DE SEO Y SEM , CREACION DE
CONTENIDO, PLANIFICACION DE CONTENIDOS.
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DISTRIBUCION DE LA PROPUESTA DE VALOR EN
SU EMPRENDIMIENTO.

3. UTILIZAR HERRAMIENTAS TECNOLOGICAS EN
SU EMPRENDIMIENTO CON EL OBJETIVO DE
AUMENTAR LAS VENTAS DE SU NEGOCIO EN
COHERENCIA CON SU ESTRATEGIA DE VENTA.

3.1 IDENTIFICA HERRAMIENTAS TECNOLOGICAS
DE APOYO PARA LOS PROCESOS DE VENTA, PLAN
DE MARKETING, Y CANALES DIGITALES Y NO
DIGITALES.

3.2 INTEGRA HERRAMIENTAS TECNOLOGICAS DE
APOYO PARA SU EMPRENDIMIENTO, EN
COHERENCIA CON LA PROPUESTA DE VALOR,
PROCESOS DE VENTA, PLAN DE MARKETING Y
CANALES IDENTIFICADOS PARA SU
EMPRENDIMIENTO.

3.3 INTEGRA HERRAMIENTAS TECNOLOGICAS DE
APOYO PARA SU EMPRENDIMIENTO, EN
COHERENCIA CON LA PROPUESTA DE VALOR,
PROCESOS DE VENTA, PLAN DE MARKETING Y
CANALES IDENTIFICADOS PARA SU
EMPRENDIMIENTO.

3.4 MODIFICA SU MODELO CANVAS
INCORPORANDO MEJORAS, DE ACUERDO CON LO
APRENDIDO EN EL MODULO.

3. HERRAMIENTAS TECNOLOGICAS PARA LA
VENTA: HERRAMIENTAS DIGITALES DE APOYO A
LA VENTA: HERRAMIENTAS GRATUITAS DE
CREACION DE CONTENIDOS. HERRAMIENTAS
GRATUITAS DE GESTION DE CLIENTES. VENTAS EN
LINEA: E-COMMERCE Y MARKETPLACES,
PASARELAS DE PAGO, PLATAFORMAS DE PAGO
COMO TRANSBANK, GETNET, BILLETERAS
DIGITALES Y OTRAS. CICLO DE VENTA EN LINEA.
PLANIFICACION COMERCIAL: MI ESTATUS ACTUAL,
OBJETIVOS A CORTO Y MEDIANO PLAZO, FIJACION
DE METAS, DEFINICION DE CANALES Y
RELACIONES CLAVE PARA EL NEGOCIO.

PERFIL DEL FACILITADOR

Opcion 1

Opcion 2

Opcion 3

FORMACION ACADEMICA COMO PROFESIONAL DE
LAS AREAS DE ADMINISTRACION, INGENIERIA,
ECONOMIA O CIENCIAS SOCIALES.

EXPERIENCIA LABORAL DE AL MENOS DOS ANOS
EN CARGOS RELACIONADOS AL FOMENTO
PRODUCTIVO Y/ EMPRENDIMIENTO EN
INSTITUCIONES PUBLICAS O PRIVADAS O
EXPERIENCIA COMO EMPRESARIO/A.

EXPERIENCIA COMO FACILITADOR/A DE
CAPACITACION PARA PERSONAS ADULTAS, DE
MINIMO 250 HORAS CRONOLOGICAS,
DEMOSTRABLE.

FORMACION ACADEMICA COMO TECNICO DE
NIVEL SUPERIOR DEL AREA DE LA INGENIERIA,
ADMINISTRACION, CIENCIAS SOCIALES O
EDUCACION, CON TiTULO.

EXPERIENCIA LABORAL DE AL MENOS DOS ANOS
EN CARGOS RELACIONADOS AL FOMENTO
PRODUCTIVO Y/ EMPRENDIMIENTO EN
INSTITUCIONES PUBLICAS O PRIVADAS O
EXPERIENCIA COMO EMPRESARIO/A.

EXPERIENCIA COMO FACILITADOR/A DE
CAPACITACION PARA PERSONAS ADULTAS, DE
MINIMO 250 HORAS CRONOLOGICAS,
DEMOSTRABLE.

EXPERIENCIA LABORAL DE AL MENOS TRES ANOS
EN CARGOS RELACIONADOS AL FOMENTO
PRODUCTIVO Y/ EMPRENDIMIENTO EN
INSTITUCIONES PUBLICAS O PRIVADAS O
EXPERIENCIA COMO EMPRESARIO/A.

EXPERIENCIA COMO FACILITADOR/A DE
CAPACITACION PARA PERSONAS ADULTAS, DE
MINIMO 250 HORAS CRONOLOGICAS,
DEMOSTRABLE.

RECURSOS MATERIALES PARA LA IMPLEMENTACION DEL MODULO FORMATIVO

Infraestructura

Equipos y herramientas

Materiales e insumos

sence)
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SALA DE CLASES QUE CUENTE AL MENOS CON 1,5

M2 POR PARTICIPANTE, IMPLEMENTADA CON;:

PUESTOS DE TRABAJO INDIVIDUALES QUE
CONSIDERE MESA Y SILLA O SILLA
UNIVERSITARIA; ESCRITORIO Y SILLA PARA EL
FACILITADOR; CONEXIONES PARA UTILIZAR
MEDIOS DIDACTICOS TALES COMO DATA; SISTEMA
DE VENTILACION ADECUADA.

SERVICIOS HIGIENICOS SEPARADOS PARA
HOMBRES Y MUJERES CON CAPACIDAD
SUFICIENTE PARA EL VOLUMEN

QUE SE ATIENDE EN FORMA SIMULTANEA.

PARA ACTIVIDADES E-LEARNING DEBE CONTAR
CON PLATAFORMA LMS IMPLEMENTADA Y ACCESO
A SISTEMA DE VIDEO LLAMADA PARA SESIONES
SINCRONICAS, QUE ASEGUREN EL CONTACTO Y
LA CONECTIVIDAD DE PARTICIPANTES.

NOTEBOOK O PC PARA FACILITADOR CON
ACCESO A INTERNET

PROYECTOR MULTIMEDIA.
TELON.
PIZARRON.

FILMADORA O CAMARA FOTOGRAFICA (EN
CELULAR) PARA REGISTRAR EVIDENCIAS DE
ACTIVIDADES REALIZADAS POR LOS
PARTICIPANTES.

DISPONER DE 1 COMPUTADOR POR CADA
PARTICIPANTE CON ACCESO A INTERNET.

PARA ACTIVIDADES E-LEARNING DEBE CONTAR
CON HOSTING QUE CUMPLA CON LA SEGURIDAD Y
OPERATIVIDAD REQUERIDA PARA EL NORMAL
FUNCIONAMIENTO Y PLATAFORMA LMS Y
SOFTWARE DE VIDEO LLAMADA.

SET DE ARTICULOS DE ESCRITORIO POR
PARTICIPANTE (LAPIZ PASTA, LAPIZ GRAFITO,
GOMA DE BORRAR, CUADERNO O CROQUERA,
ARCHIVADOR O CARPETA).

PLUMONES PARA PIZARRON.

LIBRO DE CLASES.

PAUTAS DE EVALUACION POR ACTIVIDAD.
MANUAL DEL PARTICIPANTE QUE CONTEMPLE
TODOS LOS CONTENIDOS ESPECIFICADOS PARA
ESTE MODULO.

PARA ACTIVIDADES E-LEARNING EL MATERIAL

DEBE ESTAR DISPUESTO EN LA PLATAFORMA LMS
PARA USO DE PARTICIPANTES.
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MODULO FORMATIVO N° 3

Nombre FORMALIZANDO MI EMPRENDIMIENTO
N° de horas asociadas al médulo 11,00
Cédigo Médulo MAO03100

Perfil ChileValora asociado al médulo

SIN PERFIL CHILEVALORA ASOCIADO.

UCL(s) ChileValora relacionada(s)

SIN UCL ASOCIADA.

Requisitos de ingreso

EDUCACION BASICA COMPLETA, PREFERENTEMENTE; NIVEL DE MANEJO COMPUTACIONAL BASICO (O

NIVEL USUARIO), PREFERENTEMENTE.

Competencia del médulo

PLANIFICA EL PROCESO DE FORMALIZACION PARA SU NEGOCIO, CONSIDERANDO EL CUMPLIMENTO DE
ASPECTOS LEGALES Y TRIBUTARIOS (BENEFICIOS Y OBLIGACIONES DE ACUERDO CON LA
LEGISLACION VIGENTE), SEGUN EL TIPO DE FORMALIZACION PERTINENTE PARA SU EMPRENDIMIENTO.

Modalidad

Sin Informacién

Nivel Cualificacién

Nivel 2

Adaptabilidad a modalidad no presencial

ESTE MODULO PUEDE SER ADAPTADO POR EL EJECUTOR PARA DESARROLLO ONLINE.

APRENDIZAJES ESPERADOS

CRITERIOS DE EVALUACION

CONTENIDOS

1. IDENTIFICAR LOS BENEFICIOS Y OBLIGACIONES
DE LA FORMALIZACION DE UN EMPRENDIMIENTO,
CONSIDERANDO LEGISLACION VIGENTE.

1.1 RECONOCE LOS BENEFICIOS DERIVADOS DE
LA FORMALIZACION PARA EL DESARROLLO DE SU
NEGOCIO.
1.2 IDENTIFICA LAS OBLIGACIONES DERIVADAS DE
LA FORMALIZACION PARA LA OPERACION DE SU
NEGOCIO.

1. BENEFICIOS Y OBLIGACIONES AL FORMALIZAR
EL EMPRENDIMIENTO: BENEFICIOS DE LA
FORMALIZACION COMO ACCESO A CREDITO,
POSIBILIDAD DE VENTA A EMPRESAS, POSIBILIDAD
DE VENTA AL ESTADO, RECUPERACION DE IVA,
PROTECCION AL CAPITAL, PROTECCION SOCIAL,
ENTRE OTRAS.

OBLIGACIONES DERIVADAS DE LA
FORMALIZACION: CONCEPTO DE IVA, CONCEPTO
DE PPM, DECLARACIONES MENSUALES Y
ANUALES, PERMISOS SANITARIOS, PATENTE.

2. RECONOCER LOS TIPOS DE FORMALIZACION
EXISTENTES Y LOS PASOS A SEGUIR PARA
COMPLETAR DICHA FORMALIZACION, DE
ACUERDO A LA LEGISLACION ACTUAL.

2.1 IDENTIFICA DIFERENTES TIPOS DE EMPRESA
DE ACUERDO CON LA LEGISLACION VIGENTE.

2.2 DISTINGUE LAS ETAPAS DEL PROCESO DE
FORMALIZACION, DE ACUERDO CON LA
LEGISLACION VIGENTE.

2. CONCEPTOS Y PROCESO DE FORMALIZACION:
TIPOS DE EMPRESA: CONTRIBUYENTES DE
PRIMERA Y SEGUNDA CATEGORIA,
FORMALIZACION COMO PERSONA NATURAL,
FORMALIZACION COMO PERSONA JURIDICA, TIPOS
DE PERSONALIDAD JURIDICA, CONCEPTO DE
MICROEMPRESA FAMILIAR, BENEFICIOS DE LA
MICROEMPRESA FAMILIAR, REQUISITOS DE LA
MICROEMPRESA FAMILIAR. PROCESO DE
FORMALIZACION: ELEMENTOS A DEFINIR COMO
RAZON SOCIAL, OBJETO SOCIAL, DOMICILIO
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TRIBUTARIO, DEFINICION DE CAPITAL INICIAL,
CODIGOS DE ACTIVIDAD ECONOMICA ENTRE
OTROS. CREACION DE SOCIEDAD, INICIO DE
ACTIVIDADES, OBTENCION DE PATENTE,
OBTENCION DE PERMISOS SEGUN RUBRO,
FACTURACION ELECTRONICA.

3. ESTABLECER EL TIPO DE FORMALIZACION
ADECUADA PARA SU EMPRENDIMIENTO, EN
CONCORDANCIA CON SU MODELO DE NEGOCIO,
CONOCIENDO EL PROCESO PARA REALIZARLO.

3.1 SELECCIONA EL TIPO DE FORMALIZACION
ADECUADA PARA SU NEGOCIO EN COHERENCIA
CON LOS DIFERENTES TIPOS DE EMPRESA' Y LAS
ETAPAS DEL PROCESO AFINES A SU
EMPRENDIMIENTO.

3.2 ESTABLECE LOS PASOS Y ELEMENTOS
NECESARIOS PARA LA FORMALIZACION, DE
ACUERDO CON LA LEGISLACION VIGENTE Y SU
TIPO DE EMPRENDIMIENTO.

3. DEFINICION DE ELEMENTOS CLAVE PARA LA
FORMALIZACION: DEFINICION DE ELEMENTOS
CLAVE: PROCESO TRADICIONAL, PLATAFORMA
EMPRESA EN UN DIiA, REQUERIMIENTOS LEGALES,
COSTOS DEL PROCESO. INSTITUCIONES O
EMPRESAS DE APOYO AL PROCESO, ROL DEL
ABOGADO, ROL DEL CONTADOR, CONCEPTOS
COMO OFICINA VIRTUAL, CO-WORK Y OTROS
ESPACIOS COLABORATIVOS.

PERFIL DEL FACILITADOR

Opcion 1

Opcion 2

Opcion 3

FORMACION ACADEMICA COMO PROFESIONAL DE
LAS AREAS DE ADMINISTRACION, INGENIERIA,
ECONOMIA O CIENCIAS SOCIALES, CON TITULO.

EXPERIENCIA LABORAL DE AL MENOS DOS ANOS
EN CARGOS RELACIONADOS AL FOMENTO
PRODUCTIVO Y/ EMPRENDIMIENTO EN
INSTITUCIONES PUBLICAS O PRIVADAS O
EXPERIENCIA COMO EMPRESARIO/A.

EXPERIENCIA COMO FACILITADOR/A DE
CAPACITACION PARA PERSONAS ADULTAS, DE
MINIMO 250 HORAS CRONOLOGICAS,
DEMOSTRABLE.

FORMACION ACADEMICA COMO TECNICO DE
NIVEL SUPERIOR DEL AREA DE LA INGENIERIA,
ADMINISTRACION, CIENCIAS SOCIALES O
EDUCACION, CON TiTULO.

EXPERIENCIA LABORAL DE AL MENOS DOS ANOS
EN CARGOS RELACIONADOS AL FOMENTO
PRODUCTIVO Y/ EMPRENDIMIENTO EN
INSTITUCIONES PUBLICAS O PRIVADAS O
EXPERIENCIA COMO EMPRESARIO/A.

EXPERIENCIA COMO FACILITADOR/A DE
CAPACITACION PARA PERSONAS ADULTAS, DE
MINIMO 250 HORAS CRONOLOGICAS,
DEMOSTRABLE.

EXPERIENCIA LABORAL DE AL MENOS TRES ANOS
EN CARGOS RELACIONADOS AL FOMENTO
PRODUCTIVO Y/ EMPRENDIMIENTO EN
INSTITUCIONES PUBLICAS O PRIVADAS O
EXPERIENCIA COMO EMPRESARIO/A.

EXPERIENCIA COMO FACILITADOR/A DE
CAPACITACION PARA PERSONAS ADULTAS, DE
MINIMO 250 HORAS CRONOLOGICAS,
DEMOSTRABLE.

RECURSOS M

ATERIALES PARA LA IMPLEMENTACION DEL MODULO FORMATIVO

Infraestructura

Equipos y herramientas

Materiales e insumos

SALA DE CLASES QUE CUENTE AL MENOS CON 1,5
M2 POR PARTICIPANTE, IMPLEMENTADA CON:
PUESTOS DE TRABAJO INDIVIDUALES QUE
CONSIDERE MESA Y SILLA O SILLA
UNIVERSITARIA; ESCRITORIO Y SILLA PARA EL
FACILITADOR; CONEXIONES PARA UTILIZAR

NOTEBOOK O PC PARA FACILITADOR CON
ACCESO A INTERNET.

PROYECTOR MULTIMEDIA.

TELON.

SET DE ARTICULOS DE ESCRITORIO POR
PARTICIPANTE (LAPIZ PASTA, LAPIZ GRAFITO,
GOMA DE BORRAR, CUADERNO O CROQUERA,
ARCHIVADOR O CARPETA).

MATERIAL DE APOYO Y GUIA SOBRE EL SECTOR.

sence)
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MEDIOS DIDACTICOS TALES COMO DATA; SISTEMA
DE VENTILACION ADECUADA.

SERVICIOS HIGIENICOS SEPARADOS PARA
HOMBRES Y MUJERES CON CAPACIDAD
SUFICIENTE PARA EL VOLUMEN QUE SE ATIENDE
EN FORMA SIMULTANEA.

PARA ACTIVIDADES E-LEARNING DEBE CONTAR
CON PLATAFORMA LMS IMPLEMENTADA Y ACCESO
A SISTEMA DE VIDEO LLAMADA PARA SESIONES
SINCRONICAS, QUE ASEGUREN EL CONTACTO Y
LA CONECTIVIDAD DE PARTICIPANTES.

PIZARRON.

FILMADORA O CAMARA FOTOGRAFICA (EN
CELULAR) PARA REGISTRAR EVIDENCIAS DE
ACTIVIDADES REALIZADAS POR LOS
PARTICIPANTES.

PARA ACTIVIDADES E-LEARNING DEBE CONTAR
CON HOSTING QUE CUMPLA CON LA SEGURIDAD Y
OPERATIVIDAD REQUERIDA PARA EL NORMAL
FUNCIONAMIENTO Y PLATAFORMA LMS Y
SOFTWARE DE VIDEO LLAMADA.

PLUMONES PARA PIZARRON.

LIBRO DE CLASES.

PAUTAS DE EVALUACION POR ACTIVIDAD.
MANUAL DEL PARTICIPANTE QUE CONTEMPLE
TODOS LOS CONTENIDOS ESPECIFICADOS PARA
ESTE MODULO.

PARA ACTIVIDADES E-LEARNING EL MATERIAL

DEBE ESTAR DISPUESTO EN LA PLATAFORMA LMS
PARA USO DE PARTICIPANTES.
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MODULO FORMATIVO N° 4

Nombre GESTIONANDO MI EMPRENDIMIENTO
N° de horas asociadas al médulo 20,00
Cédigo Médulo MA03101

Perfil ChileValora asociado al médulo

SIN PERFIL CHILEVALORA ASOCIADO.

UCL(s) ChileValora relacionada(s)

SIN UCL ASOCIADA.

Requisitos de ingreso

EDUCACION BASICA COMPLETA, PREFERENTEMENTE; NIVEL DE MANEJO COMPUTACIONAL BASICO (O

NIVEL USUARIO), PREFERENTEMENTE.

Competencia del médulo

IMPLEMENTAR ACCIONES PARA LA GESTION ADMINISTRATIVA Y FINANCIERA EN SU EMPRENDIMIENTO,

EN COHERENCIA CON SU MODELO DE NEGOCIO.

Modalidad

Sin Informacién

Nivel Cualificacién

Nivel 2

Adaptabilidad a modalidad no presencial

ESTE MODULO PUEDE SER ADAPTADO POR EL EJECUTOR PARA DESARROLLO ONLINE.

APRENDIZAJES ESPERADOS

CRITERIOS DE EVALUACION

CONTENIDOS

1. IDENTIFICAR LOS RECURSOS, ACTIVIDADES Y
ALIADOS CLAVE DE SU EMPRENDIMIENTO, POR
MEDIO DEL USO DE HERRAMIENTAS
TECNOLOGICAS DE APOYO Y DE GESTION DEL
TIEMPO.

1.1 RECONOCE LOS RECURSOS Y ACTIVIDADES
CLAVE PARA SU EMPRENDIMIENTO EN
COHERENCIA CON LA HERRAMIENTA CANVAS DE
MODELO DE NEGOCIO Y LA GESTION Y
PLANIFICACION DE SU NEGOCIO.

1.2 RECONOCE LA IMPORTANCIA DE LA
GENERACION DE REDES Y CAPITAL SOCIAL PARA
EL EXITO DE UN EMPRENDIMIENTO.

1.3 IDENTIFICA LAS REDES Y SOCIOS CLAVE DE
ACUERDO CON SU EMPRENDIMIENTO.

1.4 UTILIZA HERRAMIENTAS TECNOLOGICAS
UTILES PARA LA GESTION DE SUS RECURSOS
CLAVE, ACTIVIDADES CLAVE Y LAS REDES, EN SU
EMPRENDIMIENTO.

1. RECURSOS, ACTIVIDADES Y ALIADOS CLAVE
PARA EL EMPRENDIMIENTO: RECURSOS CLAVE:
CONCEPTO DE RECURSO CLAVE, RECURSOS
FiSICOS, CONCEPTO DE ACTIVO, RECURSOS
INTANGIBLES, LA IMPORTANCIA DEL PERSONAL,
EL EMPRENDEDOR COMO RECURSO CLAVE.
ACTIVIDADES CLAVE: CONCEPTO DE ACTIVIDAD
CLAVE, ACTIVIDADES DE COMERCIALIZACION,
ACTIVIDADES DE GESTION Y ADMINISTRACION,
ACTIVIDADES OPERACIONALES, PLANIFICACION
DE ACTIVIDADES. REDES Y CAPITAL SOCIAL:
CONCEPTO DE CAPITAL SOCIAL, IMPORTANCIA DE
LAS REDES, CONTACTOS DE PRIMER, SEGUNDO Y
TERCER ORDEN. INSTITUCIONES RELEVANTES
PARA LA RED DE EMPRENDIMIENTO. GESTION DE
MI RED.

HERRAMIENTAS UTILES PARA LA GESTION.
HERRAMIENTAS DE GESTION DE CONTACTOS Y
CORREO DIGITALES, HERRAMIENTAS EN LA NUBE
DE INTERNET PARA LA GESTION DEL NEGOCIO.

2. RECONOCER CONCEPTOS DE COSTO, PRECIO Y
PUNTO DE EQUILIBRIO, DE ACUERDO CON SU
EMPRENDIMIENTO.

2.1 RECONOCE LA IMPORTANCIA DE LA GESTION
FINANCIERA PARA EL EXITO DE UN
EMPRENDIMIENTO.

2. CONCEPTOS DE ADMINISTRACION DE
EMPRENDIMIENTO: ELEMENTOS PARA LA GESTION
FINANCIERA DEL NEGOCIO: CONCEPTO DE
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2.2 IDENTIFICA LOS COSTOS FIJOS Y VARIABLES
PARA LA GESTION FINANCIERA DE SU
EMPRENDIMIENTO.

2.3 IDENTIFICA ELEMENTOS CLAVES PARA FIJAR
PRECIOS EN SU EMPRENDIMIENTO EN
COHERENCIA CON SUS COSTOS, EL MERCADO Y
LA DISPOSICION DE PAGO DE SUS CLIENTES.

2.4 RECONOCE COMO CALCULAR EL PUNTO DE
EQUILIBRIO EN SU EMPRENDIMIENTO EN
COHERENCIA CON SUS COSTOS, PRECIO Y EL
MERCADO.

GESTION FINANCIERA, CONCEPTOS DE COSTOS Y
GASTOS. COSTOS FIJOS, COSTOS VARIABLES.
GASTOS RELEVANTES, GESTION DE GASTOS.
SUELDO EMPRENDEDOR.

ELEMENTOS PARA FIJAR PRECIO: PRECIO Y
VALOR, MARGEN SOBRE COSTOS, PRECIO DE
MERCADO, CONCEPTO DE BENCHMARKING,
VARIABLES CLAVE DEL PRECIO.

PUNTO DE EQUILIBRIO: CONCEPTO DE PUNTO DE
EQUILIBRIO, CALCULO DE PUNTO DE EQUILIBRIO.
CONCEPTO DE UTILIDAD.

3. EMPLEAR HERRAMIENTAS DE REGISTRO PARA
LA GESTION DE INGRESOS Y EGRESOS DE SU
EMPRENDIMIENTO.

3.1 DISTINGUE ENTRE LOS INGRESOS Y EGRESOS
DEL NEGOCIO SEPARANDOLOS DE LOS
PERSONALES PARA LA GESTION FINANCIERA DEL
NEGOCIO.

3.2 UTILIZA UNA HERRAMIENTA DE REGISTRO
PARA LA GESTION FINANCIERA DE SU
EMPRENDIMIENTO.

3. GESTION DE FLUJO DE CAJA EN EL
EMPRENDIMIENTO.

CONCEPTOS DE FLUJO DE CAJA: CONCEPTO DE
FLUJO DE EFECTIVO, INGRESOS, EGRESOS.
INGRESOS DEL NEGOCIO E INGRESOS
PERSONALES. SUELDO DEL EMPRENDEDOR.
IMPORTANCIA DE LA SEPARACION DE EGRESOS E
INGRESOS: SEPARACION DE MOVIMIENTOS
PERSONALES Y DEL NEGOCIO. LA IMPORTANCIA
DEL REGISTRO Y CONTROL.

HERRAMIENTAS DE APOYO AL REGISTRO:
PLANILLA DE INGRESOS Y EGRESOS, VARIABLES
DE CATEGORIZACION, HERRAMIENTAS DE
REGISTRO FISICAS COMO PLANILLAS, CUADERNO
U OTRAS. HERRAMIENTAS DE REGISTRO DIGITAL
COMO EXCEL, HOJAS DE GOOGLE U OTRAS.

PERFIL DEL FACILITADOR

Opcion 1

Opcion 2

Opcion 3

FORMACION ACADEMICA COMO PROFESIONAL DE
LAS AREAS DE ADMINISTRACION, INGENIERIA,
ECONOMIA O CIENCIAS SOCIALES, CON TITULO.

EXPERIENCIA LABORAL DE AL MENOS DOS ANOS
EN CARGOS RELACIONADOS AL FOMENTO
PRODUCTIVO Y/ EMPRENDIMIENTO EN
INSTITUCIONES PUBLICAS O PRIVADAS O
EXPERIENCIA COMO EMPRESARIO/A.

EXPERIENCIA COMO FACILITADOR/A DE
CAPACITACION PARA PERSONAS ADULTAS, DE
MINIMO 250 HORAS CRONOLOGICAS,

FORMACION ACADEMICA COMO TECNICO DE
NIVEL SUPERIOR DEL AREA DE LA INGENIERIA,
ADMINISTRACION, CIENCIAS SOCIALES O
EDUCACION, CON TiTULO.

EXPERIENCIA LABORAL DE AL MENOS DOS ANOS
EN CARGOS RELACIONADOS AL FOMENTO
PRODUCTIVO Y/ EMPRENDIMIENTO EN
INSTITUCIONES PUBLICAS O PRIVADAS O
EXPERIENCIA COMO EMPRESARIO/A.

EXPERIENCIA COMO FACILITADOR/A DE
CAPACITACION PARA PERSONAS ADULTAS, DE

EXPERIENCIA LABORAL DE AL MENOS TRES ANOS
EN CARGOS RELACIONADOS AL FOMENTO
PRODUCTIVO Y/ EMPRENDIMIENTO EN
INSTITUCIONES PUBLICAS O PRIVADAS O
EXPERIENCIA COMO EMPRESARIO/A.

EXPERIENCIA COMO FACILITADOR/A DE
CAPACITACION PARA PERSONAS ADULTAS, DE
MINIMO 250 HORAS CRONOLOGICAS,
DEMOSTRABLE.

Version N° 2 - N° de Resolucién: 3912 - Fecha de Resolucion: 10-12-2021

Péagina 14 de 18




DEMOSTRABLE.

MINIMO 250 HORAS CRONOLOGICAS,
DEMOSTRABLE.

RECURSOS M

ATERIALES PARA LA IMPLEMENTACION DEL MODULO FORMATIVO

Infraestructura

Equipos y herramientas

Materiales e insumos

SALA DE CLASES QUE CUENTE AL MENOS CON 1,5
M2 POR PARTICIPANTE, IMPLEMENTADA CON:
PUESTOS DE TRABAJO INDIVIDUALES QUE
CONSIDERE MESA Y SILLA O SILLA
UNIVERSITARIA; ESCRITORIO Y SILLA PARA EL
FACILITADOR; CONEXIONES PARA UTILIZAR
MEDIOS DIDACTICOS TALES COMO DATA SISTEMA
DE VENTILACION ADECUADA.

SERVICIOS HIGIENICOS SEPARADOS PARA
HOMBRES Y MUJERES CON CAPACIDAD
SUFICIENTE PARA EL VOLUMEN QUE SE ATIENDE
EN FORMA SIMULTANEA.

PARA ACTIVIDADES E-LEARNING DEBE CONTAR
CON PLATAFORMA LMS IMPLEMENTADA Y ACCESO
A SISTEMA DE VIDEO LLAMADA PARA SESIONES
SINCRONICAS, QUE ASEGUREN EL CONTACTO Y
LA CONECTIVIDAD DE PARTICIPANTES.

NOTEBOOK O PC PARA FACILITADOR.
PROYECTOR MULTIMEDIA.

TELON.

PIZARRON.

FILMADORA O CAMARA FOTOGRAFICA (PUEDE
SER EN CELULAR) PARA REGISTRAR EVIDENCIAS
DE ACTIVIDADES REALIZADAS POR LOS
PARTICIPANTES.

DISPONER DE 1 COMPUTADOR POR CADA
PARTICIPANTE CON ACCESO A INTERNET.

PARA ACTIVIDADES E-LEARNING DEBE CONTAR
CON HOSTING QUE CUMPLA CON LA SEGURIDAD Y
OPERATIVIDAD REQUERIDA PARA EL NORMAL
FUNCIONAMIENTO Y PLATAFORMA LMS Y
SOFTWARE DE VIDEO LLAMADA.

SET DE ARTICULOS DE ESCRITORIO POR
PARTICIPANTE (LAPIZ PASTA, LAPIZ GRAFITO,
GOMA DE BORRAR, CUADERNO O CROQUERA,
ARCHIVADOR O CARPETA).

MATERIAL DE APOYO Y GUIA SOBRE EL SECTOR.
PLUMONES PARA PIZARRON.

LIBRO DE CLASES.

PAUTAS DE EVALUACION POR ACTIVIDAD.
MANUAL DEL PARTICIPANTE QUE CONTEMPLE
TODOS LOS CONTENIDOS ESPECIFICADOS PARA
ESTE MODULO.

PARA ACTIVIDADES E-LEARNING EL MATERIAL

DEBE ESTAR DISPUESTO EN LA PLATAFORMA LMS
PARA USO DE PARTICIPANTES.
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MODULO FORMATIVO N° 5

Nombre MI EMPRENDIMIENTO CRECE
N° de horas asociadas al médulo 24,00
Cédigo Médulo MA03102

Perfil ChileValora asociado al médulo

SIN PERFIL CHILEVALORA ASOCIADO.

UCL(s) ChileValora relacionada(s)

SIN UCL ASOCIADA.

Requisitos de ingreso

EDUCACION BASICA COMPLETA, PREFERENTEMENTE; NIVEL DE MANEJO COMPUTACIONAL BASICO (O

NIVEL USUARIO), PREFERENTEMENTE.

Competencia del médulo

PLANIFICA SU RUTA DE EMPRENDIMIENTO PARA EL CRECIMIENTO SOSTENIBLE DE SU NEGOCIO,
CONSIDERANDO SU MODELO DE NEGOCIOS, FUENTES DE FINANCIAMIENTO Y REDES E INSTITUCIONES

DEL ECOSISTEMA EMPRENDEDOR.

Modalidad

Sin Informacién

Nivel Cualificacién

Nivel 2

Adaptabilidad a modalidad no presencial

ESTE MODULO PUEDE SER ADAPTADO POR EL EJECUTOR PARA DESARROLLO ONLINE.

APRENDIZAJES ESPERADOS

CRITERIOS DE EVALUACION

CONTENIDOS

1. MODIFICAR SU MODELO DE NEGOCIOS, EN BASE
A LA HERRAMIENTA CANVAS, DE ACUERDO A LAS
NECESIDADES DE INVERSION DE SU
EMPRENDIMIENTO.

1.1 IDENTIFICA NECESIDADES DE INVERSION Y
MONTOS ASOCIADOS PARA SU EMPRENDIMIENTO.
1.2 RECONOCE LOS ELEMENTOS CLAVE DE UN
PITCH PARA LA PRESENTACION DE UN
EMPRENDIMIENTO.

1.3 PRESENTA UN PITCH DE ACUERDO CON SU
MODELO DE NEGOCIOS CANVAS Y NECESIDADES
DE INVERSION.

1. COMUNICANDO EL EMPRENDIMIENTO PARA
CRECER: DESCRIPCION DE NECESIDADES DE
INVERSION: CONCEPTOS DE CAPITAL DE TRABAJO
Y ACTIVOS. NECESIDADES DE INVERSION,
PERTINENCIA RESPECTO DEL NEGOCIO,
COTIZACIONES, PRESUPUESTO DE INVERSION,
RECURSOS Y USOS DE ACTIVOS EN EL NEGOCIO,
LA IMPORTANCIA DE PLANIFICAR LAS
INVERSIONES. MODELO DE NEGOCIOS CANVAS:
IMPORTANCIA DE RECONOCER LOS ELEMENTOS
CLAVE DEL NEGOCIO Y LA DIFERENCIACION DE LA
PROPUESTA DE VALOR. PITCH DE NEGOCIOS:
CONCEPTO DE PITCH, “ELEVATOR” PITCH,
DESCRIPCION DE PROBLEMATICAS/NECESIDADES
DE CLIENTES, DESCRIPCION DE LA PROPUESTA
DE VALOR, DESCRIPCION DE OPORTUNIDAD DE
NEGOCIO, DESCRIPCION DE NECESIDADES DE
FINANCIAMIENTO, ELEMENTOS DE
“STORYTELLING”, LENGUAJE VERBAL Y NO
VERBAL.

2. SELECCIONAR FUENTES DE FINANCIAMIENTO E
INSTITUCIONES DE APOYO A SU

2.1 RECONOCE LA OFERTA PUBLICO-PRIVADA DE
APOYO AL EMPRENDIMIENTO PARA EL

2. RED DE APOYO AL EMPRENDIMIENTO Y ACCESO
A FINANCIAMIENTO: PROGRAMAS PUBLICOS DE
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EMPRENDIMIENTO, EN COHERENCIA CON SU
MODELO DE NEGOCIO, DE ACUERDO CON LA
OFERTA PUBLICO-PRIVADA VIGENTE.

DESARROLLO DE SU NEGOCIO.

2.2 DISTINGUE FUENTES DE FINANCIAMIENTO DE
ACUERDO CON LAS CARACTERISTICAS DE SU
EMPRENDIMIENTO

2.3 SELECCIONA INSTITUCIONES PUBLICO-
PRIVADAS QUE PUEDEN APOYARLE EN EL
DESARROLLO DE SU EMPRENDIMIENTO PARA EL
CRECIMIENTO DE SU NEGOCIO.

APOYO AL EMPRENDIMIENTO: LINEAS DE APOYO
FOSIS, LINEAS DE APOYO SERCOTEC, LINEAS DE
APOYO CORFO, CENTROS DE NEGOCIOS
SERCOTEC ENTRE OTROS. INSTITUCIONES
PRIVADAS DE APOYO AL EMPRENDIMIENTO:
ORGANIZACIONES DE APOYO, INSTITUCIONES DE
MICROFINANZAS, BANCOS, INSTRUMENTOS
BANCARIOS PARA EMPRENDEDORES,
CONCEPTOS BANCARIOS CLAVES COMO CAE,
TASA, LINEA DE CREDITO ENTRE OTROS. RED
LOCAL DE APOYO AL EMPRENDIMIENTO:
MUNICIPIOS, RED LOCAL DE FOMENTO
PRODUCTIVO, CENTRO DE NEGOCIOS SERCOTEC
LOCAL, BUSQUEDA DE INFORMACION.

3. ELABORAR UN PLAN DE CRECIMIENTO PARA SU
EMPRENDIMIENTO BASANDOSE EN SU PROCESO
DE APRENDIZAJE.

3.1 IDENTIFICA LOS PASOS DE UNA RUTA DE
EMPRENDIMIENTO PARA EL CRECIMIENTO
SOSTENIBLE DE SU NEGOCIO.

3.2 CONSTRUYE UN PLAN DE CRECIMIENTO PARA
SU EMPRENDIMIENTO BASADO EN SUS
NECESIDADES DE INVERSION Y REDES DE APOYO,
DE ACUERDO CON SU MODELO DE NEGOCIO.

3.3 ANALIZA LOS APRENDIZAJES OBTENIDOS A LO
LARGO DEL CURSO PARA EL CRECIMIENTO
SOSTENIBLE DEL NEGOCIO.

3. PLAN DE CRECIMIENTO

RUTA DE EMPRENDIMIENTO: IDENTIFICACION DE
UNA RUTA DE CRECIMIENTO, OBJETIVOS “SMART”",
CONCEPTO DE SOSTENIBILIDAD.

PLAN DE CRECIMIENTO: IDENTIFICACION DE
PASOS CLAVE, PRIORIZACION, RECURSOS
ASOCIADOS AL CRECIMIENTO. LA IMPORTANCIA
DE EVALUAR: EVALUACION DE APRENDIZAJES,
ELEMENTOS CLAVE PARA UNA EVALUACION,
CONCEPTO DE MEJORA CONTINUA.

PERFIL DEL FACILITADOR

Opcion 1

Opcioén 2

Opcion 3

FORMACION ACADEMICA COMO PROFESIONAL DE
LAS AREAS DE ADMINISTRACION, INGENIERIA,
ECONOMIA O CIENCIAS SOCIALES, CON TITULO.

EXPERIENCIA LABORAL DE AL MENOS DOS ANOS
EN CARGOS RELACIONADOS AL FOMENTO
PRODUCTIVO Y/ EMPRENDIMIENTO EN
INSTITUCIONES PUBLICAS O PRIVADAS O
EXPERIENCIA COMO EMPRESARIO/A.

EXPERIENCIA COMO FACILITADOR/A DE
CAPACITACION PARA PERSONAS ADULTAS, DE
MINIMO 250 HORAS CRONOLOGICAS,
DEMOSTRABLE.

FORMACION ACADEMICA COMO TECNICO DE
NIVEL SUPERIOR DEL AREA DE LA INGENIERIA,
ADMINISTRACION, CIENCIAS SOCIALES O
EDUCACION, CON TiTULO.

EXPERIENCIA LABORAL DE AL MENOS DOS ANOS
EN CARGOS RELACIONADOS AL FOMENTO
PRODUCTIVO Y/ EMPRENDIMIENTO EN
INSTITUCIONES PUBLICAS O PRIVADAS O
EXPERIENCIA COMO EMPRESARIO/A.

EXPERIENCIA COMO FACILITADOR/A DE
CAPACITACION PARA PERSONAS ADULTAS, DE
MINIMO 250 HORAS CRONOLOGICAS,
DEMOSTRABLE.

EXPERIENCIA LABORAL DE AL MENOS TRES ANOS
EN CARGOS RELACIONADOS AL FOMENTO
PRODUCTIVO Y/ EMPRENDIMIENTO EN
INSTITUCIONES PUBLICAS O PRIVADAS O
EXPERIENCIA COMO EMPRESARIO/A.

EXPERIENCIA COMO FACILITADOR/A DE
CAPACITACION PARA PERSONAS ADULTAS, DE
MINIMO 250 HORAS CRONOLOGICAS,
DEMOSTRABLE.
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RECURSOS MATERIALES PARA LA IMPLEMENTACION DEL MODULO FORMATIVO

Infraestructura

Equipos y herramientas

Materiales e insumos

SALA DE CLASES QUE CUENTE AL MENOS CON 1,5

M2 POR PARTICIPANTE, IMPLEMENTADA CON:

PUESTOS DE TRABAJO INDIVIDUALES QUE
CONSIDERE MESA Y SILLA O SILLA
UNIVERSITARIA; ESCRITORIO Y SILLA PARA EL
FACILITADOR; CONEXIONES PARA UTILIZAR
MEDIOS DIDACTICOS TALES COMO DATA SISTEMA
DE VENTILACION ADECUADA.

SERVICIOS HIGIENICOS SEPARADOS PARA
HOMBRES Y MUJERES CON CAPACIDAD
SUFICIENTE PARA EL VOLUMEN QUE SE ATIENDE
EN FORMA SIMULTANEA.

PARA ACTIVIDADES E-LEARNING DEBE CONTAR
CON PLATAFORMA LMS IMPLEMENTADA Y ACCESO
A SISTEMA DE VIDEO LLAMADA PARA SESIONES
SINCRONICAS, QUE ASEGUREN EL CONTACTO Y
LA CONECTIVIDAD DE PARTICIPANTES.

NOTEBOOK O PC PARA FACILITADOR.
PROYECTOR MULTIMEDIA.

TELON.

PIZARRON.

FILMADORA O CAMARA FOTOGRAFICA (PUEDE
SER EN CELULAR) PARA REGISTRAR EVIDENCIAS
DE ACTIVIDADES REALIZADAS POR LOS
PARTICIPANTES.

PARA ACTIVIDADES E-LEARNING DEBE CONTAR
CON HOSTING QUE CUMPLA CON LA SEGURIDAD Y
OPERATIVIDAD REQUERIDA PARA EL NORMAL
FUNCIONAMIENTO Y PLATAFORMA LMS Y
SOFTWARE DE VIDEO LLAMADA.

SET DE ARTICULOS DE ESCRITORIO POR
PARTICIPANTE (LAPIZ PASTA, LAPIZ GRAFITO,
GOMA DE BORRAR, CUADERNO O CROQUERA,
ARCHIVADOR O CARPETA).

MATERIAL DE APOYO Y GUIA SOBRE EL SECTOR.
PLUMONES PARA PIZARRON.

LIBRO DE CLASES.

PAUTAS DE EVALUACION POR ACTIVIDAD.
MANUAL DEL PARTICIPANTE QUE CONTEMPLE
TODOS LOS CONTENIDOS ESPECIFICADOS PARA
ESTE MODULO.

PARA ACTIVIDADES E-LEARNING EL MATERIAL

DEBE ESTAR DISPUESTO EN LA PLATAFORMA LMS
PARA USO DE PARTICIPANTES.
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